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Guia para Marketing de Informação Bem Sucedido
Quando se trata de ganhar dinheiro online, uma das maneiras mais fáceis de penetrar em alguns dos nichos de mercado mais lucrativos, enquanto minimiza custos, é criando um produto de informação de alta qualidade. Os produtos de informação vêm em vários formatos, incluindo:



·  Ebooks
·  Relatórios
·  Tutoriais em vídeo
·  Cursos
·  Apresentações e treinamento multimídia

Dependendo do seu nicho de mercado e da demanda atual por produtos específicos, convém considerar vários formatos para o seu produto, a fim de atender ao seu público-alvo e maximizar as vendas. 

Como as pessoas preferem aprender de muitas maneiras diferentes, a compilação de um guia em vídeo com base na transcrição do seu e-livro ou relatório pode aumentar as vendas e garantir que você entregue exatamente o que seus clientes estão procurando.

Vamos dar uma olhada no que você precisa fazer para criar e monetizar seu próximo produto de informação!

As vantagens de criar produtos de informação
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Ao contrário dos negócios tradicionais, quando se trata de vender produtos de informação, você tem a vantagem de reduzir custos e também de limitar sua carga de trabalho. Por exemplo, com produtos de informação, você nunca precisa se preocupar com inventário, pois seu produto digital estará sempre disponível instantaneamente. compra. Além disso, você não precisa se preocupar com custos de envio, embalagem ou configuração de um local físico de negócios, pois seu site serve como sua principal loja. Existem muitos outros benefícios para desenvolver seu negócio on-line na espinha dorsal dos produtos de informação, incluindo o fato de que você mesmo pode desenvolver seu primeiro produto, minimizando os custos associados à terceirização ou contratar funcionários. Na verdade, você pode criar seu primeiro produto de informação em apenas alguns dias,






Escolhendo o foco e o tópico dos seus produtos
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O primeiro passo no desenvolvimento de um produto de informação é escolher o tópico e o foco geral. Para fazer isso com sucesso, você deve avaliar o seu nicho de mercado e determinar o que está vendendo atualmente e como você pode adotar uma abordagem diferente para agregar maior valor à sua base de clientes. Quando se trata de avaliação de mercado, a maneira mais fácil de testar a viabilidade de um produto de informação é navegar pelos mercados de produtos de informação e investigar quais tipos de produtos estão em demanda e vendendo com sucesso. O maior mercado digital on-line encontra-se em



http://www.ClickBank.comonde você pode procurar instantaneamente produtos existentes que são relevantes para o seu nicho de mercado. Em seguida, dê um passo à frente na pesquisa, revendo os diferentes produtos e a página de vendas do comerciante para identificar se eles atendem a um segmento específico do seu nicho e como você pode melhorar o material existente. (Proposição de venda exclusiva) ao criar produtos de informação para que você possa produzir um produto de qualidade diferente do que já existe no mercado.



Os produtos de informação mais vendidos sempre oferecem valor distinto, como apresentar informações de uma nova maneira, seguir uma nova rota ou ângulo, ou melhorar a compreensibilidade dos produtos existentes e oferecer clareza nas áreas em que os clientes em potencial podem ter problemas.

Escolhendo o formato dos produtos de informação 
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Como mencionei no segmento de introdução deste relatório, o formato do seu produto digital dependerá da demanda e da preferência geral do mercado. Você deseja pesquisar os produtos existentes para determinar os métodos de distribuição que estão usando, para que você possa incluí-los. opções de entrega com sua própria oferta.Considere incluir: formatos PDF, legíveis em todos os sistemas operacionaisArquivos de áudioTranscriçõesTutoriais em vídeoManuais de acompanhantesRelatóriosNão só será possível aumentar o valor percebido de seus produtos de informação oferecendo várias opções de formato, mas você alcançará todo o cliente base, atendendo a diferentes preferências.





Criando seu produto informativo
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Nem todos nascem escritores talentosos e, se você se esforçar para escrever algumas linhas de texto, considere terceirizar seu produto de informação para escritores freelancers qualificados. Você pode colocar um anúncio para seu projeto em qualquer um dos seguintes mercados:

http://www.Elance.com
http://www.Scriptlance.com
http://www.Guru.com

Se você não conseguir terceirizar seu produto de informação, ainda poderá desenvolver um release de alta qualidade combinando relatórios e artigos em um e-book completo ou usando conteúdo de marca própria de qualidade que você pode modificar para apresentar seu próprio estilo. Aqui estão alguns dos meus fornecedores favoritos de marcas próprias:



http://www.PrivateLabelTreasury.com
http://www.PushButtonReports.com

Outra maneira acessível e fácil de desenvolver seus produtos de informação sem pagar os altos custos associados à contratação de freelancers é comprando relatórios personalizados e depois combinando-os para formar um ebook completo e abrangente. 

Você pode fazer o mesmo com os artigos, coletando artigos de qualidade de distribuidores de marcas próprias e compilando-os em produtos de e-book contínuos. 
Configurando seu sistema de vendas
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Para começar a vender seu produto de informações, você precisa de duas coisas: 1) Site com cópia de vendas que reflita os benefícios do seu produto de informação2) Processador de pagamento para aceitar pagamentos e entregar seu produto Ao escrever páginas de vendas, você deseja descrever claramente os benefícios do seu produto produto, dividindo as informações em formato de marcador e usando o texto destacado para enfatizar as áreas importantes da sua página de vendas. Você também pode segmentos em negrito ou itálico da sua cópia usando os seguintes comandos HTML: <b> - Negrito <I> - Itálico <u> - Sublinhado Quando se trata de escrever uma cópia com alta conversão, você precisa se concentrar em um título atraente para atrair inicialmente atenção das pessoas que visitam seu site. Considere a pergunta mais importante que o seu nicho de mercado está se perguntando ou concentre-se nos maiores benefícios do seu produto.

http://www.Google.com/websiteoptimizerA última coisa que você precisará é uma maneira dos clientes comprarem seu produto de informação. Você também deseja tirar proveito de um sistema que entregará automaticamente seus produtos após a compra, eliminando problemas de suporte e entrega manual.Um dos processadores de pagamento mais acessíveis e fáceis de usar está disponível em



www.e-junkie.com onde você pode integrar botões 'Comprar agora' ou um sistema de checkout em seu site em questão de minutos, apenas criando seus links de pagamento e colando em um trecho de código.O E-Junkie trabalha com muitos processadores de pagamento diferentes, incluindo 

www.Paypal.com e www.2CheckOut.com
Você deseja que seu sistema de vendas seja fluido e fácil de entender para seus clientes, para que eles possam comprar seu produto e receber acesso em questão de minutos. Quanto menos complicado for o processo, melhor. Se você estiver interessado em coletar leads com base naqueles que compram seus produtos, considere integrar uma caixa de inscrição na página de agradecimento de seus produtos para que os clientes possam se inscrever para atualizações, fornecendo a você o oportunidade de se comunicar com sua base de clientes no futuro.



Recrutamento de Afiliados
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se possível, para atrair um número maior de afiliados. Lembre-se de que toda venda gerada como resultado de uma indicação de afiliados é GRATUITA para você, pois eles fizeram o trabalho de recrutamento de negócios. Outro componente importante para formar uma equipe ativa de afiliados é fornecer material promocional a seus afiliados. Você deve considerar a criação de uma página privada que ofereça uma variedade de ferramentas, incluindo: Cópia por e-mail - copie e cole cópias que seus afiliados podem usar ao promover seu produto em suas listas.Faixas animadas - em vários tamanhos.Blog Posts - que os afiliados podem usar para apresentar seu produto em seus próprios blogs e sites. Relatórios gratuitos - que seus afiliados podem doar para a lista deles para gerar exposição e interesse. Páginas de destino - páginas de destino pré-criadas que mostram sua oferta.






















Palavras Finais
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Construir um negócio on-line com produtos de informação é uma oportunidade interessante e lucrativa que leva muito pouco tempo e dinheiro para explorar. Comece escolhendo o seu tópico, avaliando os produtos existentes no mercado e, em seguida, crie uma descrição geral do seu produto para que você possa começar a escrever, terceirizar ou utilizar o conteúdo existente para criar um produto de informação impressionante que agrade o seu mercado. dedique algum tempo a revisar seu produto para poder oferecer um produto de informações de alta qualidade da qual você possa se orgulhar. Lembre-se, não precisa ser perfeito! Você pode continuar aprimorando seu produto ao longo do tempo. Para criar seu império da informação, Seu Nome
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